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Lleva tu academia a un nuevo nivel.



Vision

Ser la plataforma lider en la gestion de
oferta educativa.

Mision
Acercar a las personas educacién de

calidad para que puedan potenciar sus
oportunidades.
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Vivimos en la era de la
educacion continua



El camino promedio de un estudiante antes

Mariana termina Consigue su
sus estudios de primer trabajo
preparatoria.
@ @ @ @

Va a la universidad por

S afios (si tiene suerte) Se retira

e.
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El camino promedio de un estudiante ahora

Mariana termina sus Consigue su Aprende inglés para
estudios de preparatoriao. primer trabajo obtener un nuevo trabajo Se retira
(Duracién 12 - 18 meses)
@ @ @ @ @ @ O
Hace un curso de Hace un curso de una Hace una maestria de
progromacion nueva tecnologia negocios
(Duracién 6 - 12 meses) (Duracién 3 - 6 meses) (Duracién 12 - 24 meses)

e.
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Las protagonistas de esta nueva era son
las academias no tradicionales

Coding bootcamps, escuelas de marketing y
negocios, empresas de educacion ejecutiva, etc.

e.



Comenzar una academia puede ser facil, pero
gestionarla es una pesadilla.

.

[]
.
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Descentralizacion

Multiples herramientas que
gestionar para tener control.

Pérdida de informacion para la toma
de decisiones.

edutive.co
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Ineficiencia

Bajos margenes por altos costos
operativos, que afectan el crecimiento.

Limitado conocimientos y recursos para
desarrollar tecnologia.

e.



En respuestaq,

creamos el
corazon operativo H
de las academias.




edutive. es un ERP SaaS para
gestionar tu academia desde un
solo lugar..

Student & Teacher
Experience

> Provee infraestructura tecnoldgica para
operar de manera mas eficiente.

e.0S

Operational System

> Estructura modular, para que se sumen
funcionalidades mientras se vaya creciendo.

> Basada en la nube.

Talent &
Recruiting

. Médulos en desarrollo/desarrollados

edutive.co @ Mddulos por desarrollar
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" : . .
permltleljdo Su Integracion _-.'- 7.
con las mejores plataformas del .
mercado. comeReer ALING
ACCOUNTING ‘ﬂ’
recruitee
RECRUITING

El estado del

0 S1i: alumno es PAGO

Learning Management

Systems Inscribir al curso de

Entonces: Marketing Digital

4

SUPPORT

L
FEEDBACK %

CRM

MARKETING

e.
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.,Por qué edutive.?

_-'> . \’
\ i | b
Informacién centralizada Integracién con
en un solo sistema sistemas de terceros

edutive.co

n SM
Pay-as-you-go, anade

funcionalidades segun
vayas necesitando
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edutive.OS

Sistema Operativo

> Edicién 1003

Agustin Ponce

edutive.
Desafiado habitos
o Inicio
BD  sitoweb
a Programas
2 Alumnos
(0] Ciudades

% Ajustes

ignacio Oliden

Agustin Hernandez

Julieta Chasman

Florencia Mele

Agustin Scotti

20 @ @

Q

edutive.co

ALUMNOS COMERCIAL publicada < @
Filtrar = Odernar
poncea@gmail.com 0114256457 PAGO $2,000 0%
nacho.o@gmail.com 0114256453 PENDIENTE $2,000 0%
h.agustin@gmail.com 2214986350 PAGO $1,230 25%
edutive. Q
@ Dicio Tipo: Todos v Activos v
Sitio web 9 .
= o Desafiando habitos Activo
Presencial 1D1003 2 cupos disponibles
@ Programas
o Alumnos Programas descargados Alumnos inscriptos
350 135 % 735% +372%
(0] Ciudades
% Ajustes

L] Cocina saludable
Online 1D 2015

Programas descargados

133 216 %

Potencid tu fuerza

Presencial ID1005

Activo

Cupos iimitados

Alumnos inscriptos

135% +2%

Oculto

sin cupos disponibles

> Gestiona y controla desde un mismo lugar
todos los grupos, sedes, programas y alumnos
de tu academia.

> Obtén de manera inmediata y ordenada la

informacion clave que necesitas para tomar
decisiones criticas.

o

Todos los dias v

Sedes: Centro v

Lunes Yy Martes AreaTres, Palermo (<o)

10 de JUL hasta 20 de AGO Torre Bellini, Esmeralda 950 Link de pago
Monto promedio Visitas a la pagina

$1520 -47% 5.331 -47% Mas
Indefinido e =4

sin fechas establecidas

Monto promedio

$7.031 +668%

Martes y Jueves

10 de JUL hasta 20 de AGO

Visitas a la pagina

8.003 +372%

La Maquinita, Palermo

Torre Bellini, Esmeralda 950

Link de pago

(<o)

Link de pago

e.



edutive.CMS

Modulo de contenido web

> Crea tu pagina web répidamente sin
necesidad de programar.

> Publica automaticamente la oferta de los
Qrupos o cursos que lances.

> Gestiona todo el contenido web desde un
solo lugar. Ya no hay necesidad de que

trabajes en plataformas como Wordpress.

> Sitio web 100% optimizado para una
academia.

edutive.co

edutive.
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& @

Inicio

sitio web

Programas

Alumnos

Ciudades

Ajustes

Nuevo programa  (EEEND a

Objetivos del curso
Describi las 3 caracteristicas principales del programa

Elegi un archivo Elegiun archivo Elegiun archivo
osoltalo aca osoltalo acd osoltalo acd

%DW\DS_‘FEL Retadores

Cocina saludable

¢{Qué vas a aprender? Reto online 4 Semanas



edutive.checkout

MédUlO de e.commerce edutive. Completa tus datos

Programa

> Integrate a nuestra solucién de pagos en
linea y convierte la pagina web de tu
academia en un e-commerce.

Cocina Saludable

Email Comienza el 21 de Junio

12 Semanas

> Lleva un control en tiempo real del estado de
las transacciones, los cupos disponibles y los Pagés $3170
resultados comerciales de cada grupo, sede
y/o programa.

edutive. Confirmacién

> Acepta transacciones con los medios de
pago mas utilizados en tu pais.

BANK DEPOSIT

edutive.co e °



edutive.sales

Moddulo de ventas

> Sigue en tiempo real los indicadores
comerciales mds criticos de tu negocio.

> Rdpida visibilidad de la rentabilidad de los
grupos, sedes y/o programas de tu
academia.

> Integra edutive o HubSpot CRM para

mantener actualizada la informacién y que
tu equipo comercial actué répidamente.

edutive.co

edutive.

2

Inicio

Sitio web

® 0

Programas

Alumnos

Do

Ciudades

& 0@

Ajustes

HubSppHt
CRM

Ventas

otal acumulado

$ 4,300

Alumnos

Total inscriptos

260

Leads

Todos los leads

1750

Septiembre 2019

BUSCAR

Cursos

Total de ediciones

136

Conversiones

Total acumulado

25,3%

e.



-_____________________________________________________________
Modelo de negocio

edutive.OS

Suscripciéon freemium

edutive.checkout
Revenue share (entre el 1% y 3% por venta)

Modulos

edutive.CMS & edutive.sales
Suscripciéon mensual

e.
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Competitive landscape

Foco en las funciones

de negocio u
° edutive.
coursehorse*
We‘(‘é‘dﬂhme
Tréfico compartido 4— _> Tréfico propio
SKILLSHARE M Udemy teachable
Focoen o entrego EJwissoo

@{ coursera thinkific

edutive.co *Sin presencia en Latam




Plan de expansion del mercado

Curva de expansién, TAM acumulado (U$S) y ndmero de
instituciones que ofrecen cursos en cada categoria en
LATAM.

2019 2020

Academias
Coding schools, escuelas némadas,
educacidn ejecutiva, academias
profesionales, escuelas de fitness y deportes,
academias de tutoria, academias online.

edutive.co

$100B

2021 2022
Universidades Escuelas de
técnicas posgrados
Diplomados, Especializaciones,
certificaciones, maestrias,

oficios, licenciaturas  programas ejecutivos

Fuente: ResearchAndMarkets.com, MarketWatch, GlobalFocus

2000+

e.



Indicadores proxy del mercado de inicio

$130B

Crecimiento YoY de graduados de Mercado total de educacién Inversién global en tecnologia para la
coding bootcamps en USA (2018-2019) online para 2023 educacién entre 2018 ($152B) y 2025 ($342B)

l | l

Del mercado global educativo de $6T es
digital (enorme espacio de crecimiento)

e.

Graduados de coding bootcamps vs.

graduados de carreras tradicionales CAGR 2017-2023

edutive.co Fuente: HolonlQ, MarketWatch




Pablo Villegas
Co-Founder
Business Development

Administrador de empresas con 9 afios de
experiencia comercial.

Socio de Coderhouse, coding bootcamp
con ingresos de $IMM por afio y
presencia en Argenting, Chile, Uruguay y
Perd.

Fundador de SomosFit, escuela online de
nutricién con 9000+ clientes e ingresos de
$300k por mes.

Consultor de Collective Academy, Arjaus e
InnovaClub, entre otras.

Santiago Yelmini
Co-Founder
Product Manager

Ingeniero Industrial con 7 afios de
experiencia en el desarrollo de programas
y plataformas.

Fundador de Latio, academia de disefio y
negocios con 300+ graduados.

Fundador de E4E, organizacién con foco
en la capacitacién en negocios y
emprendimiento con 3000+ estudiantes.

Consultor de SomosFit.

Francisco Pérez
Business Development
Manager

Jaime Matarazzo
Project Leader

Gaston Yelmini
Software Engineer

0

Santiago Herndndez
Lead UX/UI Designer

e.


https://ar.linkedin.com/in/pablovillegascasasa
https://www.linkedin.com/in/syelmini/

-_____________________________________________________________
Fundraising & Traccion

Q32019 Q42019 Q12020 Q22020 Q32020 Q42020
Traccidn: Términos de la inversidon: SAFE

(Valuation Cap and Discount)

Implementaciones . L
> Una terminada Ticket minimo: $25k
> Dos en proceso

Cap table actual: 100% socios
(50%:50%)

edutive.co e.



Roadmap 2019 - 2020

Objetivos claves

Desarrollar el Tech Stack
Robustecer los médulos de la plataforma.
Fortalecer el equipo de desarrollo.

Adquirir Clientes
Desarrollar los canales de adquisicién y
construir la base inicial de >40 clientes pagos.

Sintonia Fina de la Estrategia
Entender cudles son los mercados y segmentos
éptimos para escalar el negocio.

Milestones

Hallar el Product-Market Fit
Validar empiricamente la adopcién del producto en el
target.

Validar el Modelo de Negocio

Confirmar la estructura de costos y pricing.

Desarrollar el Plan de Crecimiento
A partir del aprendizaje validado, definir un roadmap de
crecimiento con hitos e indicadores establecidos.

e.



Gracias.
founders@edutive.co

edutive.,

Lleva tu academia a un nuevo nivel.



